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Dorso Lombardia

Energia pulita, ecco il nuovo investimento
Costi accessibili, rendimento e rischi bassi

isparmiio certo nel campo

dellenergia e un inve-
stimento finanziario a lungo
termine: sono tante le realta
aziendali che, nellultimo an-
no, si sono rivolte ad Ensun,
leader nella progettazione e
realizzazione di impianti foto-
voltaici, per rendere produt-
tive superfici ‘che altrimenti
non verrebbero utilizzate.
La produzione di energia
pulita & oggi possibile a costi
accessibili a realta industriali
di tutte le dimensioni e co-
stituisce una forma di inve-
stimento ad alto. rendimento
¢ a basso rischio, grazie agli
incentivi garantiti ed eroga-

ti per 20 anni. Un impianto.

di mredie dimensioni; intor-
no ai 100 kW, eccupa infatti
una superficie media di 2.000
‘m? ha un periodo di ritorno

di circa 8 anni e un tasso di

rendimento dell'investimento
che raggiunge, senza finan-
ziamento, il 10%.

Inoltre, Ensun collabora con
i principali istituti di credito,
ed & in grado di studiare in-
sieme al cliente la soluzione
personalizzata che meglio si
adatta alle'sue esigenze:
“La-nostra afhdabilita & testi-
moniata dai nostri clienti -
afferma il direttore generale,

Achille Gorlani - che si rivol-
gono a Ensun con la certezza
di trovare risposte alle loro
necessitd”. Ma mon & tutto:
“Gli impianti chiavi in mano
realizzati da Ensun - continua
Tingegner Gorlani - rappre-
sentano la giusta ricetta per
risparmiare sui costi in fattura
dellenergia eleftrica e guada-

‘gnare attraverso g_li ingentivi

sullenergia autoprodotta”.

In altre parole, un impian-
to fotovoltaico € la chiave di
volta per diversificare gli in-
vestimenti aziendali in atti-
vitk extra-caratteristiche, am-

Ensun, fotovoltaico per le aziende

mortizzando 'impianto come
un qualsiasi bene aziendale,
consentendo un pay-back (ri-
torno) certificato ¢ definito e
proteggendo il bilancio dagli
incrementi tariffari annuali
dellenergia elettrica.

In questo contesto, Ensun € in
grado di mettere a disposizio-
ne dei clienti finali la propria
esperienza, garautendo un
servizio continuativo dalla
progettazione alla messa in
esercizio, comprensivo della
gestione delle pratiche ammi-
nistrative, di'quelle conil ge-
store di rete e con il GSE.
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